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preuﬂn CHANNEL MANAGER

Zvyste si obsazenost o nékolik procent a soucasné
usSetrete spoustu ¢asu diky automatickému prenosu cen
a obsazenosti na ubytovaci portaly
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Uspora ¢asu

Uz nikdy vice zdlouhavé pfihlasovani se a zapisovani viech zmén do
extranet( nékolikrdt denné. Tuto praci udéla konektor za vés, po kazdé
zméné cen a obsazenosti je automaticky odeslan pozadavek na zménu
ceny / obsazenosti do vdech portald, se kterymi spolupracujete. Previo
se tak stava jedingym mistem, kam je nutné se prihlasovat

Omezeni chybovosti

Diky automatickému prenosu dat je odbourana manualni ¢innost, tim
padem je minimalizovéno riziko zapsani chybné ceny nebo obsazenosti.
Na vSech kanalech tak prodévéte za stejnou cenu i obsazenost, ktera

je aktualné zadana v Previu. Odpadaji i problémy s overbookingy diky
rychlosti, s jakou jsou data na vSechny portaly prenesena

Kolik portélu stihnete ru¢né aktualizovat? 3? 4? 52 S ndmi jich mlzete

mit 2x nebo 3x tolik. Rozsifte pocet portald, se kterymi spolupracujete

I Revenue management
11

a ziskejte az nékolik desitek rezervaci navic kazdy mésic

Vice rezervaci

Revenue management vam pomUze snadno zvysovat nebo snizovat
cenu v reakci na aktuélni obsazenost. Zbyva vdm posledni volny pokoj
na termin, kde je velka sance, ze pokoj prodate? Revenue management
vam na zakladé predem definovanych pravidel zvysi cenu a vy tak
ziskate vetsi vynosy pri stejném poctu rezervaci.
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